这里，我总结了三大法宝，它们则是我们找准自媒体写作定位的三个方法。
法宝1：利用自己的专业优势，行业优势定位
开始自媒体写作后，我也认识了几个好朋友，很碰巧的是，其中一个还和我同属一个城市。
她的专业工作是家装公司做设计方案，因为职业的原因，在新房如何进行前期设计、整体风格规划，中间时期的装修如何跟进，相关材料怎么购买才性价比最高，到最后装修的验收、怎么杜绝开发商玩的各种猫腻，她是真的门儿清，三言两语给你抖落得明明白白，一清二楚。
所以她利用自己的职业优势，行业的专业性，自媒体写作的定位就是家庭新房装修设计相关。定位清晰，落点细致，只盯着写普通百姓家庭的装修。其他什么酒店、民宿、公司装修在她的早期规划里，统统都不涉及。
因为定位准确，她的文章吸引的都是特定的读者，在她创作了一年之后，开始有知名的商家找她进行合作，她也开始利用自己的粉丝和名气，给某些商家的产品进行代言。
对于她自己来说，所写的都是自己熟悉的不能再熟悉的领域，写起来得心应手，没有任何知识障碍。而对于读者来说，她的职业背景和经验，所带来的专业性，更能让人信任。
所以，她把自己的职业完美地复制到了自媒体的写作上，并通过自媒体这个放大镜，实现了第二职业的爆发。现在她靠写作的收入，已经远远超过了她的本职工作。
同样的，我的几个好友，有的是律师，自媒体写作的领域就是劳动法，民法的科普及法律咨询。有的是医生，自媒体写作就是自身科室的医疗常识和医疗咨询。这样从自身的职业作为切入点，选自己最擅长的知识作为写作的垂直领域定位，能够和本身职业相当益彰，甚至能够起到彼此促进的积极效果。
法宝2：60篇不撞南墙不回头的定位
刚才讲述的是用自己擅长的作为自己的定位，但是很多人实际会说，我不擅长什么，难道我就不能靠写作赚钱了吗？或者我擅长什么，我自己都不知道……怎么定位啊…………或者我干脆擅长的是偷懒摸鱼……这也不能写啊……
所以，我创造了这个60篇撞南墙的定位法，这个也是挖掘自己深层次兴趣和擅长的一个方法。
 “具体的方法如下：
1、找到一个自媒体平台，注册账号后，获得发文的权限。
2、在纸上写出10种你觉得擅长的关键词，最好是你感兴趣的，和你密切相关一些词语，比如零食，爱情，电视剧，朋友，教育，大学生，职场，面试，电影，婚姻，汽车，钓鱼等。一旦确定，就一定不要更改了。
2、按照这10个关键词，每个关键词写6篇文章，你展开想象，可以写议论文，可以写叙述文，也可以写小说，可以写你想写的任何形式。但要求每篇字数不能低于300字，最好是500字以上，如果写不出来，就是生编硬凑，在网络上找素材，转化成自己的文字，也要写出来。
3、写完一个关键词的6篇文章，再写另外一个关键词的6篇文章，中间不能交叉进行，直到完成60篇文章。
4、按照自己的心得体会和该平台发出文章在一个月内的互动，点赞、评论，推送量，阅读数，收藏数，综合来看，列入表格，按照分数来选择自己的合适选项，选三个分数最高的关键词。
5、将这三个关键词作为自己的定位和主创方向，作为自己的深耕领域，不再耗费大量时间精力到其他的领域上。并每周写至少三篇文章在这三个领域上。
6、持续一段时间后，也可根据这三个领域的受欢迎程度和变现可能进行调整，最后只选择一个最适合自己的领域。
（此处表格示范）
“这里，我建议用知乎网来作为新手尝试自己定位。为什么用知乎作为新手定位的最佳选择呢，原因有如下几个：
1、知乎的流量对于新人有倾斜，即便你是一个完全没有名气和写作能力的小白，知乎的首批推荐机制也会推送你的文章到数十甚至数百个人的阅读末端去。不至于你在其他平台，如果没有名气，基本推送量和阅读量都为零或者几个，无法进行有效对比。
2、知乎的问题里面有关键词，可以方便你寻找合适的定位，比如你想零食评论，就会有数十个有关零食的问题，你可以选择其中偏向零食调查类的问题来进行写作，比起其他平台能够更加清晰的知道关键词的定位，做到有的放矢。
3、知乎的每个问题下面都有众多的回答，其中的高赞可以类比，让你汲取其他人的智慧和经验，带来属于自己的灵感，很适合新手的提高。
法宝3：调查研究，唯金钱得失论的定位
这个世界上，什么都可以没有，但是没有钱，却是万万不能的。话虽然粗糙，但道理却是一点也不假。
为了收入，而有的放矢地寻找那些赚钱的垂直领域。找准目标，就是要赚钱，只有为了获得更好的额外收入，才能更加激发人的动力，愿意提高自己的写作能力。
下面说一些根据我的经验，哪些垂直领域变现比较快，也容易形成口碑的。
汽车评论，女装，女妆，数码评测，财经分析，健康餐饮，家居好物，母婴教育，健身塑形，美食介绍，本地推荐。
这些垂直领域，均是能够方便商家找到切入点，可带货可植入，而且吸引的粉丝也会足够精准。在赢得粉丝的信任后，个人品牌随着粉丝数量、质量逐步变得有影响力，相信一些商家也愿意投入，和你实现双赢。
但相比一些社会，娱乐，时政，运动，段子，两性关系，爱情，婚姻，生活，历史这些天生就有人气的垂直领域来说。以上容易变现的垂直领域的前期有较长的深耕期，需要你花费大量的时间去熟悉，也需要前期花费一些金钱和精力去钻研，比较各类商品/服务的优缺点。且要赢得粉丝的信任，也是需要一个漫长的周期和枯燥期，前期可能互动，增粉，流量都与你无缘，需要你耐得住一段时间的寂寞，不要中途而废，一旦你的个人IP打造出来，所造成的吸金效果，是非常可观的。
我的一个朋友小王，他在海口大学读大一的时候，就专注在美食评测上面，公众号，头条号，大鱼号，知乎均发布相关文章。在大三的时候，全网粉丝累积过10万，在双十一的时候创造过一天卖出万单，净收入数万元的战绩，而这仅仅只花了两年的时间，他就可以在大学里自力更生，不仅不需要学费，还可以用自己赚的钱贴补家用。
另一个朋友小熊，她也是在大学期间，利用空隙时间到处逛街，进行街拍和试装，不停在淘宝上购买各类衣物搭配，也是花了两年的时间，她发布的春夏秋冬的大学女生服装搭配的一些回答，渐渐在知乎上的热度慢慢起来。其中给我印象很深的一篇回答，是她2018年写的，写了足足五六千字，上百张图片，几十家淘宝店的比较，从各种性价比高的搭配到时尚的搭配，各种小的精致细节，真的是干货满满，体贴细致到了极点，按照她的搭配和中间穿插推荐的一些她觉得好一些的淘宝店铺，阅读者可以很方便的找到合适自己的衣物穿着，形成自己的穿衣风格。
而那个回答的阅读量也到了百万以上，赞数过万，收藏数过十万。她会定期更新那个两年前写的回答，而那个热门回答，现在依然给她源源不断带来精准的粉丝和购买量，她曾经给我看过一个月的收入，仅靠那个回答卖出商品的提成收入就是3万多，更不要谈商家植入她热门回答的费用了。

